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УСКОРИТЬ РОСТ КОМПАНИЙ РАННЕЙ ЗРЕЛОСТИ
С ПОМОЩЬЮ ИНВЕСТИЦИЙ И ПАРТНЁРСТВ С ЛИДЕРАМИ РЫНКА

20+
КРУПНЕЙШИХ КОРПОРАЦИЙ, 
ФОНДОВ И ДЕЛОВЫХ 
КЛУБОВ

150
ТЕХНОЛОГИЧЕСКИХ 
КОМПАНИЙ 

500+
ЗАЯВОК НА УЧАСТИЕ

В ПРОГРАММЕ

Участники программы – технологические компании ранней зрелости

•цифровые сервисы и решения

• гибридные решения

• аналоговые решения

•100% технологические или 

инновационные компания с высоким

потенциалом роста

•Готовы к получению 

инвестиций

•Устойчивый денежный поток выручка

от 30 млн руб. за последние 3 года

ЦЕЛЬ ПРОГРАММЫ



Видеолекции: доступны

на платформе из любого 

места в любое время

Семинары:
онлайн разборы лучших 
практик в мире бизнеса

состав и результаты программы

Мастер-классы:
живые выступления
спикеров

Питч-сессии: презентации
проектов перед
корпоративными и
инвестиционными 
партнёрами

Встречи «без галстуков»: 
бизнес-завтракии менторские

гостиные

Нетворкинги: очные и 

заочные форматы деловых 

знакомств между участниками и 

партнёрами

Бенчмаркинги:  выездные

мероприятия на площадках

партнёров
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Промотирование: 
совместные стенды и 
экспозициис партнёрами

8

Трекинг: встречи с 

экспертами под запрос

участника
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Работа в
группах:
«перекрёстное 
опыление» 
участников
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СТРУКТУРА ПРОГРАММЫ

• 7 образовательных модулей в формате microlearning на платформе

акселерации

• 8 мастер-классов от известных спикеров

• 6 групповых сессий мозгового штурма над задачами участников

• более 10 часов индивидуальной работы с трекерами и экспертами

• более 10 очных встреч с партнёрами и инвесторами

Образовательные форматы

20%
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80% практики

• подготовлен драфт по условиям инвестиционной сделки (term sheet)

• составлена таблица капитализации (cap table)

• простроена финансовая модель с поправкой на текущие показатели в p&l

• проведён анализ по платным каналам привлечения для защиты проекта
перед инвестиционным комитетом

• подготовлен тизер и питч-дек

• решение презентовано более 50 партнёрам
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Информирование о Программе

Маркетинговая и PR-кампания

Скаутинг проектов

Скоринг

Онлайн отбор проектов

Экспертиза проектов
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Отбор инновационных
и технологических

решений

4

Публикация списка

участников

31
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Основная Программа

Подготовка к пилотам

Выступления и встречи с экспертами

Мастер-классы, вебинары

Финальная защита проектов перед

корпорациями и  инвесторами
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Demo Day

4 5 6
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Поддержка после

завершения Программы

7

Составление индивидуального  плана 

и мониторинг развития  стартапа

Запуск пилотных проектов
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Сбор заявок на участие в 

программе

21 3

4

ДОРОЖНАЯ КАРТА
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Отрасли по количеству пилотов с корпорациями

СВЯЗЬМЕДИЦИНА

ПРОИЗВОДСТВО

ТРАНСПОРТСТРОИТЕЛЬСТВО

ФИНТЕХ

НЕФТЯНАЯ 
ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

БЕЗОПАСНОСТЬ

ЭНЕРГЕТИКА

14

6

7 5

7 3

25

8 3

•Коммерческое сотрудничество 

Коммерческие закупки продуктов

(решений) Участников для целей 

перспективных партнёрств

• Коллаборации

Совместные рыночные
экспансии

• «Бизнес девелопмент»

Промотированные продуктов (решений) 

участников на ресурсной базе корпоративных 

партнёров

•Перекрёстный инжиниринг

Обмен лучшими практиками работы

между сообществом партнёров и

фаундеров

• Консалтинг

Активное участие экспертов со стороны 

корпораций в подготовке развивающей 

обратной связи для продуктовых команд

Участников

•Инвестиции

Содействие привлечению внешнего 

финансирования для наиболее 

перспективных проектов

ЧТО ДАЮТ ПАРТНЕРЫ УЧАСТНИКАМ ПРОГРАММЫ
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www.ma.innoagency.ru

РУКОВОДИТЕЛЬ ПРОГРАММЫ 

АННА ЧУНИНА 

partners1@develop.mos.ru

МОСКОВСКИЙ АКСЕЛЕРАТОР 
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